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我叫储中伟，现在是启动金融咨询有限公司的总裁。我去年MBA毕业，听上去也算十分年轻有为，

不过我的公司从上到下其实也就我一个人忙前忙后地张罗。好在这种“光杆司令”的状况很快就会得到

突破和改善，我正打算雇个下手。

那天我来中欧参加一个给MBA交流

学生开的创业者座谈，其实说来也有点惭

愧，我的创业历史到目前还只有半年。说

来更惭愧的是，居然还有个中欧校友杂志

的编辑要来对我进行独家专访。当然这可

以看作是一个非常好的开端，从接受校刊

采访开始，培养点经验，也许有一天《时

代周刊》或是《福布斯》记者来采访我的

时候能够派上些用场。

2004年 1月份我从美国康奈尔大学

来到中欧，进行为期4个月的MBA交流学

习。也许因为我父母生长在中国，把一种

“下驴找马”在上海
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庭团圆、阖家欢乐这一传统的。所以我终

于能够更加理解我的母亲，她总是放心不

下我，每个星期必打一通电话，仔细查问

我各方面的情况。虽说我已经老大不小，

我决定毕业后来中国工作的打算，还是让

父母亲犹豫了许久：说着一口蹩脚中文，

人生地不熟，生活不便，也许还会上当受

骗，种种可能的可怕之处我父母大概统统

都想了一遍。不过我还是留在上海，结果

证明我父母的担忧纯属“杞人忧天”。在上

海的一家体育公关公司工作了几个月后，

我又决定自己开公司，这又给我父母带去

了一些打击。我母亲劝说我应该“骑驴找

马”，可我觉得时机已到，所以就立刻“下

驴找马”了。

经过六个月的努力，我发觉我真是

做对了，我找到了一匹“好马”。虽然我没

有“伯乐”的睿智，但是中国蓬勃发展的

商业环境真是提供了不少良机，我也捕捉

到了一点不错的机会，这在一个成熟的市

场上是很难找到的。虽然目前单枪匹马，

一周工作7天，有时候忙得没日没夜，不

过靠着这些年来的经验积累和MBA的锤

炼，公司经营得也很有起色。目前我的公

司主要帮助一些企业进行募资活动，具体

来说包括帮助客户建立相关的财务模式，

做财务报告及一些相关的商业计划，代表

客户与投资者商讨等等。公司现在一切进

展顺利，其中一个客户尤其做得成功，这

为我“骑马打江山”树立起了一些信心。在

中国寻找一个好的机会创业十分锻炼人，

就个人而言，你能够在多方面独当一面，

比如我现在可以代表客户与一些投资公司

直接商谈引资，这样的机会在美国就很难

得到。

我的第一个客户就是我原来工作过

叫做“根”的感情潜移默化地种到我的心

里，日常生活中不经意地浇灌终于使它生

长发芽。这也造成了我多于别人的一些痛

苦，每次观看中美体育比赛的时候，我就

不知道该给哪一方鼓掌加油，也许打成平

局最令人感到释怀，无论哪一方输了都让

我觉得有点难过。

两年前我来到上海旅游，印象深刻，

当我有机会选择交流学习的时候，我选择

了这座动力十足的大都市。至于我选择中

欧，主要是因为中欧的声名和上一届师兄

的大力推荐；次要原因呢？说来实在有些

难以启齿，有负于我的

父母，我的中文到现在

依然非常不尽人意，到

中欧学习可以说是如

鱼得水。显然，我找不

到一个更好的地方让

我了解中国，同时又能

和教授同学这般自如

交流的。我发现我在中

欧的中国同学们非常

的聪明，他们思维缜

密，分析问题非常系

统，充满逻辑性。如果

说我从小在美国长大，

美国教育给我带来一

点优势的话，可能就是

我们的想法更多点创

造性。

1 月份的时候我

在这里度过了元宵节，

我们班的同学一起做

元宵。我才知道元宵有

祝福团团圆圆的寓意，

中国人是非常注重家
瞧，这位“酷”哥就是我了
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的公司，后来经过朋友同学的介绍又多了两个客户。所以目前为

止，我们公司的客户一共三个，当然他们都是重要大客户。不过，

经过这次中欧组织的创业者经验谈，我的客户群也许会进一步增

加。在一个好的商学院读MBA的好处是，你总是能够在同学中

找到很多合作，很多资源和机会，这不，就连参加给MBA同学

开的座谈会也能有所收获。

我喜欢做创业者。虽然工作压力和不确定性会大些，但是这

可以让我的脑子一直保持运转、思索，考虑新的发展商机，寻求

和创造新的合作机会。中国有句古话“户枢不蠹，流水不腐”，人

的脑子必须时时去努力使用，才能如一潭活水常绿常新。而且，

作为一个有着中国血统的美国人，我希望对中国有更多的了解，

以后无论留在中国继续发展，还是回美国去发展，对中国的了

解，会对我未来的职业生涯有很大的帮助。其实，高速发展的中

国已经成为全球经济和商业领域极为重要的一分子，了解在全球

化经营中的中国极具意义。

我被邀请来中欧做创业经验的分享谈，按照我们公司目前

的规模大概可以称作是“现代小作坊”，我没有很多具体的经验

可以谈，但我觉得还是有些感想可以分享。创业可以是为了成长

自己的一个企业，也可以是为了将来的发展做更好的准备。无论

创业成功与否，以后是否可能重新到其他公司当雇员，对于像我

们这样的年轻人，这总是一份非常宝贵的经验和经历。更何况对

于我，多了一份对寻根的满足。不过自己创业最大的好处，大概

就是可以享受多一点的自由吧。

■ 本文作者为中欧MBA03级交换学生
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